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Disclaimer

Rapala VMC Corporation (hereafter referred to as "The Company") is followed by the analyst(s) listed above. Please note that any opinions, estimates or
forecasts regarding The Company's performance made by these analysts are theirs alone and do not represent opinions, forecasts or predictions of The
Company or its management. The Company does not by its reference above or distribution imply its endorsement of or concurrence with such information,
conclusions or recommendations. Read more...
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Median / actual (MEUR)   2024H1e 2023 2024e 2025e 2026e

Net sales 133 222 246 258 267

- Group products 120 208 235 249 243

- Third party products 13 14 19 20 35

Comparable EBIT 8.3 5.6 14.3 19.1 21.3

- Group products 5.1 15.4 21.8 23.8

- Third party products 0.6 0.7 0.7 2.2

- margin (%) 6.2 2.5 5.9 7.5 8.0

EBT 2.4 -6.2 5.5 11.1 12.4

Net profit -6.9 2.6 6.6 8.9

EPS (EUR) 0.04 -0.19 0.07 0.17 0.23

DPS (EUR) 0.00 0.04 0.03 0.05
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